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Les Points forts du Master 2 AINI





Un recrutement pluriculturel et pluridisciplinaire;


Une insertion professionnelle dès le mois de novembre dans le cadre du parrainage organisé avec les Conseillers du Commerce Extérieur des Hauts de Seine (CCE 92);


50%  des enseignements dispensés en anglais;


La place importante des intervenants professionnels;


L'utilisation de méthodes reconnues, comme les études de cas (en stratégie et marketing), et les techniques de la Harvard Law School en négociation;


Une formation aux nouvelles technologies de l'information et de la communication : logiciels de base (Access, Excel, PowerPoint) Internet, Banques de Données, CD Rom,   Html (Hapedit);


Un stage obligatoire de longue durée, à effectuer en France ou à l’étranger qui peut aussi être accompli sous forme de Contrat à Durée Déterminée ou de VIE (Volontariat à l’International).


Un enseignement en troisième langue vivante (allemand, arabe, chinois, espagnol, grec, néerlandais, portugais, russe, tchèque etc.…) ou un renforcement en français pour les non francophones qui le souhaitent.





Contacts





Responsable du Master AINI


Professeur Anne Deysine


Tel. : +33 (0)1 40 97 74 95


e-mail : � HYPERLINK "mailto:anne.deysine@u-paris10.fr" �anne.deysine@u-paris10.fr�





Secrétariat du Master 2 AINI


Mme Viard


Tel : +33 (0)1 40 97 7604


e-mail : � HYPERLINK "mailto:francine.viard@u-paris10.fr" �francine.viard@u-paris10.fr�





Secrétariat de l’UFR


d’Etudes Anglo-Américaines :


Tel. : +33 (0)1 40 97 76 04


Fax : +33 (0)1 40 97 56 74








Site Master :  � HYPERLINK "http://www.master-aini.net" \t "_blank" �http://www.master-aini.net �








Réunions d’information :


jeudi 10/04 à 18h en salle E 104








Les partenaires


du Master AINI





De grandes entreprises


et des institutionnels





ACECO


ALSTOM


AFNOR


ANVAR


BNP Paribas


CFCE


CIC


COFACE


Cofinoga


Dassault


Deutsch Telecom


Douanes


DRCE


Eiffel Construction


Elf


France Telecom


LNE


L’Oréal


Nestlé


Péchiney


World Trade


Préfecture (fiscalité)


SAE International


SNC Lavallin Europe


Schneider (groupe)


Wanadoo








Université Paris X Nanterre


200, avenue de la République


92001 Nanterre cedex


http://www.u-paris10.fr�





Master 2


BAC + 5











Débouchés 





- les services export : assistant export, chef de zone, chef de produit�- les services transport, logistique (suivi des clients, gestion des commandes relation avec les filiales) �- les services financiers�- les auxiliaires du commerce international : transitaires, commissionnaires   en douane, sociétés d'affacturages, compagnies d'assurances et banques�- les services achat, import, négoce international ou compensation


- les cabinets de conseil (international et interculturel)


- les département ressources humaines à l’international


- les services marketing et communication�- les services veille marketing et stratégie�- les services documentation des grandes entreprises ("veille concurrentielle, de "veille marketing" des grands cabinet de conseil et des grands groupes) et knowledge management.








La formation inclut :





I. L’enseignement :





(*Enseignement dispensé en anglais, en partie ou en totalité)





1. Gestion de l'information à l'international et nouvelles technologies* 





2. Marketing international, communication internationale et interculturelle*


  


3. Stratégies juridiques et fiscales des opérations internationales*





4. International Business Transactions*





5. Stratégies Internationales  





6. Gestion financière





7. International Negotiation*





8. Langue vivante III





II- Un « parrainage » avec les conseillers du Commerce Extérieur des Hauts de Seine pendant l’année académique 





III- Un stage de longue durée en France ou à l’étranger








Devenir partenaire du Master





Intervenir devant les étudiants


Recruter en priorité des stagiaires trilingues et qualifiés


Verser la taxe d’apprentissage


« Parrainer» le Master (en intégrant gracieusement un/des étudiant(s) dans votre entreprise 2 jours/semaine d’octobre à mars)








Le Master a pour objectif de former des généralistes de l'international, pluridisciplinaires et pluriculturels, sensibilisés aux nouvelles technologies (BDD, Internet et société de l'information) et aux nouveaux défis (développement durable, commerce équitable et lutte contre la corruption). La formation prépare aux métiers de l'export et à l'international au sens large.

















Master 2 Affaires Internationales


et Négociation Interculturelles











Présentation de la promo 2007/2008





NB: l'ensemble de la promotion parle Anglais























